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Az a kozmetikus, aki nem rendelkemk

IPL készulékkel...

Tiz év hosszu id6, és én ennyi ideje
targyalok nap, mint nap kozmetiku-
sokkal és hallgatom ugyanazt a
nekem szegezett kérdést: ,Zoli! Mi
az, ami uzletileg sikeres, szakmailag
pedig valéban eredményes szolgal-
tatast jelent a kozmetikakban?”

Az alakformalas és az arckezelés egy-egy,
szerencsére folyamatosan béviilé RETEG
kezelése. A vendégek egy bizonyos része
azonban sohasem fogja igénybe venni
egyik vagy masik szolgaltatast, hiszen egy-
szer(ien nincs ra szlksége. Ezzel szemben
a tartés szortelenités felmérések szerint a
18-55 év kozotti nék legkeresettebb koz-
metikai beavatkozasa. Statisztikai adatok
szerint, ennek a meglehetésen széles kor-
osztalynak a 87%-a érdeklédik iranta.

Teljesen egyértelmd

az Uzleti siker

Tehat minden kozmetikus tiz vendégébdl
nyolc szivesen igénybe venné, ha valéban
eredményes kezeléseket kaphat.

Eredményesség. Itt alljunk meg egy széra.
A Center Kft. az els6k koz6tt kezdett IPL
berendezéseket forgalmazni Magyarorsza-
gon. Ezek nagyon fogytak, mert kivalo ké-
szUlékek voltak. Ezen felbuzdulva j6 néha-
nyan Ugy vélték ez egy kivald pénzkereseti
lehetdség, és hirtelen forgalmazok lettek.
Csak a megfelel6 minéségl berendezés hi-
anyzott hozza... Gyatrabbnal gyatrabb ké-
szlékek jelentek meg a piacon és fogytak,
mert olcsok voltak. Aztan ezekrél a gépek-
rél j6ttek rossz hirek. Nem a technolégia
lett rosszabb, hanem a gépek szinvonala.
Szerencsére hamar telitédott a piac, és az
otletforgalmazok nagy része kivonult. Ma
nem akkora Uzlet az IPL forgalmazas, ezért
aztan kevesebben is foglalkozunk vele. Vi-
szont minden korabbindl nagyobb Uzlet
hasznalni ezeket a készillékeket, mikézben
az aruk abszolut megfizethetévé valt (ezért
foglalkozik veltik kevesebb forgalmazo).

Beszéljiink végre mindenféle szégyenl&s-
ség nélkiil a szamokral. Ot budapesti és 6t

vidéki kozmetika honlapjan 1évé arak alap-
jan megallapithato, hogy egy kozmetika
ma atlag 150 forintért ad el egy villantast.
Mi szamoljunk csak 100 forinttal, bar ez
mar a ,,kuponos” &r. Ha valaki egy Photon
Jet IPL berendezést vasarol, akkor az elsé
lampacseréig a szértelenité fejjel 30.000
villantas all a rendelkezésére. Ez 100 fo-
rinttal szamolva 3.000.000 Ft bevételt je-
lent. A berendezés brutté dra 2.095.500
Ft, ami tehat az elsé félévben megtérdl.
Egy lampat gyakorlatilag mindenki elhasz-
nal egy idényben (fél év). Sokan tobbet is.

Es még mindig szamok. Azt is megnéz-
tik, hogy a legalabb harom éve (ze-
meld gépek mindegyikében volt leg-
alabb harom lampacsere. Tehat harom
év = 9 milli6 forint bevétel. Mi évek 6ta
latjuk a trendet, hogy mi az a szolgalta-
tas, amelyik mindenkinek megy, a lam-
pacserék szama mérheté médon mu-
tatja szamunkra a forgalmi adatokat.

En tiz év alatt t6bb szaz kozmetikussal
targyaltam és ez alatt az id6 alatt tobb
mint szaz el6adast, bemutatét tartottam.
Ez az els6 eset, hogy ilyen nyilt szamada-

tokkal prébalom meggy6zévé tenni az
érvelésemet. Itt van egy megbizhatd
technoldgia egy még megbizhatdbb be-
rendezéssel. Es teljesen egyértelm(i izleti
sikerrel. Meg arrdl is, hogy a készllék
egészen elképesztd finanszirozasi feltéte-
lekkel is elérhetd. Természetesen referen-
ciak sokasagaval rendelkeziink ebben a
témakorben is. Nagyon szivesen veszem,
ha barki megkeres ez tgyben és kikéri
ezeket a referenciakat télem. Tegye meg,
hogy fel is hivja 6ket. Ettél kezdve ne
nekem higgyen, hanem a sajat kollega-
ndéinek. Mert nekem szilard meggy&z6-
désem, hogy az a kozmetikus, aki nem
rendelkezik IPL készulékkel. ..

...mindenesetre sok pénztdl esik el
évente.

Huber Zoltan
kereskedelmi igazgato



